
  

 

TERESA BENET, conseillère, Développement des marchés internationaux  514 871-4002, poste 6216tbenet@ccmm.qc.ca 

DÉCOUVREZ LE MEXIQUE POUR SES OCCASIONS 
D’AFFAIRES 
PLANIFIEZ VOTRE EXPANSION SUR CE MARCHÉ PROMETTEUR 

MERCREDI 25 SEPTEMBRE 2013 

 

7 h 30 INSCRIPTION ET PETIT DÉJEUNER  

8 h 05 – 8 h 15  MOT DE BIENVENUE ET PORTRAIT DU MEXIQUE 

  À confirmer  
ProMexico 

 
8 h 15 – 8 h 50 LA MEILLEURE STRATÉGIE POUR RÉUSSIR AU MEXIQUE ET LES SECTEURS 

PORTEURS 

À confirmer 
 

8 h 50 – 9 h 10 LA CULTURE D’AFFAIRES AU MEXIQUE 
Marìa Morfin-Gutierrez   

Maître d’enseignement 

Service de l’enseignement des affaires internationales, HEC Montréal 
 

9 h 10 – 9 h 45  STRATÉGIES POUR ACCÉDER AUX MARCHÉS PUBLICS MEXICAINS 
  Alfredo Moreira  

  Avocat 
  CMKZ, Droit des affaires et du commerce international 

 

9 h 45 – 10 h   PAUSE RÉSEAUTAGE 
  

10 h  – 10 h 25 Patrick Devlin 
  Responsable des grandes entreprises 

  Confédération patronale de la République mexicaine (COPARMEX) 

 
10 h 25 – 11 h  FAIRE DES AFFAIRES AU MEXIQUE : QUELQUES ASPECTS LÉGAUX 

PARTICULIERS QU’IL VOUS FAUT CONNAÎTRE 
  Micheline Dessureault  

  Avocate et agente de marques de commerce 
  Directrice des départements de propriété intellectuelle et des affaires internationales 

  Vice-consule honoraire du Mexique à Québec 

  Joli-Cœur Lacasse 
 

11 h  – 11 h 55  TABLE RONDE D’ENTREPRISES ACTIVES AU MEXIQUE 
À confirmer 

 

11 h 55 – 12 h  CONCLUSION ET RÉSEAUTAGE 
  


