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ਇਸ਼ਿਤਹਾਰਬਾਜ਼ੀ ਲਈ ਸੁਝਾਅ 

ਤੁਹਾਡੀ ਮਾਰਿਕਟ ਕਰਨ ਦੀ ਯਜੋਨਾ ਿਵਚ ਇਸ਼ਿਤਹਾਰਬਾਜ਼ੀ ਬਹੁਤ ਮਹੱਤਵਪੂਰਨ ਭਾਗ ਹ ੈਿਕ�ਿਕ ਇਹ ਤੁਹਾਡ ੇਵਪਾਰ ਨੂੰ  

ਸਮਰਥਨ ਕਰਨ ਿਵਚ ਸਹਾਈ ਹੁੰ ਦਾ ਹੈ ਅਤੇ ਗਾਹਕ� ਨਾਲ ਸੰਪਰਕ ਕਰਨ ਦਾ ਅਸਰਦਾਇਕ ਤਰੀਕਾ ਹੈ।  ਹੇਠ� ਕੁਝ ਮਦਦ 

ਲਈ ਸੁਝਾਅ ਹਨ ਜਦ� ਤੁਸ� ਵਪਾਰ ਲਈ ਇਸ਼ਿਤਹਾਬਾਜ਼ੀ ਦੀ ਮੁਿਹੰਮ ਿਤਆਰ ਕਰ ਰਹ ੇਹੋਵੋ ।  

ਕਰਨ ਵਾਲੀਆਂ ਗੱਲ� 

• ਆਪਣ ੇਆਪ ਨੰੂ ਸਰਕਾਰ ਦ ੇ ਖਰੀਦੋ-ਫਰੋਖਤ ਅਤ ੇ ਇਸ਼ਿਤਹਾਰਬਾਜ਼ੀ ਿਨਯਮ� ਅਤੇ ਕਾਨੰੂਨ� ਬਾਰੇ ਚੇਤਨ ਕਰੋ। 

• ਸਮਰਥਨ ਵਾਸਤ ੇਿਜਹੜੀ ਵਸਤ ਜ� ਸੇਵਾ ਦੀ ਤੁਸ� ਇਸ਼ਿਤਹਾਰਬਾਜ਼ੀ ਕਰ ਰਹੇ ਹੋਵੋ ਉਸ ਬਾਰੇ ਸਾਰੇ ਿਵਸਥਾਰ ਸਾਫ 

ਸਾਫ ਦੱਸੋ। 

• ਵੇਚਣ ਵਾਲੀ ਵਸਤ ਵਰਗੀਆ ਂਹੀ ਿਮਸਾਲ� ਵਰਤੋ। 

• ਵਸਤ `ਤੇ ਜੇ ਦ ੋਜ� ਵੱਧ ਕੀਮਤ� ਲੱਗੀਆ ਂਹੋਣ ਉਨ� � ਿਵਚ� ਘੱਟ ਵਾਲੀ ਕੀਮਤ ਲਾਵੋ। 

• ਿਜਹੜੀ ਵੀ ਵਸਤ ਦੀ ਤੁਸ� ਸਸਤੀ ਵਚੇਣ ਲਈ ਇਸ਼ਿਤਹਾਬਾਜ਼ੀ ਕਰ ਰਹੇ ਹੋਵੋ ਪੱਕਾ ਕਰੋ ਿਕ ਉਹ ਤੁਹਾਡੇ ਕੋਲ ਕਾਫੀ 

ਿਗਣਤੀ ਿਵਚ ਹੈ।   

• ਜਦ� ਕੋਈ ਮੁਕਾਬਲਾ ਕਰਵਾ ਰਹੇ ਹੋਵੋ ਤ� ਕੰਪੀਟੀਸ਼ਨ ਐਕਟ (Loi sur la concurrence / Competition Act) 

ਅਨੁਸਾਰ ਇਸ ਤ� ਪਿਹਲ� ਿਕ ਸੰਭਾਿਵਕ ਿਹੱਸਾ ਲੈਣ ਵਾਲੇ ਸ਼ਾਮਲ ਹੋਣ ਸਾਰੀ ਜਾਣਕਾਰੀ ਿਵਸਥਾਰ ਿਵਚ ਦਵੇੋ। 

• ਇਸ ਗੱਲ ਨੰੂ ਯਕੀਨੀ ਬਣਾਓ ਿਕ ਤੁਹਾਡੇ ਕਰਮਚਾਰੀ "ਕਰਨ ਵਾਲੀਆਂ ਅਤੇ ਨਾ ਕਰਨ ਵਾਲੀਆ"ਂ ਗੱਲ� ਤ� ਵਾਿਕਫ 

ਹੋਵ,ੇ ਤੁਹਾਡੇ ਕਰਮਚਾਰੀਆ ਂਵਲ� ਪੇਸ਼ ਕੀਤੇ ਕੰਮ� ਲਈ ਤੁਹਾਡੇ ਵਪਾਰ ਨੰੂ ਿਜ਼ੰਮੇਵਾਰ ਠਿਹਰਾਇਆ ਜਾ ਸਕਦਾ ਹੈ। 

• ਜਦ� ਿਕਸੇ ਵਸਤ ਦੀ ਕੀਮਤ ਕਾਫੀ ਿਜ਼ਆਦਾ ਘਟਾ ਿਦੱਤੀ ਗਈ ਹੋਵ ੇਤ� ਉਸ ਵਾਸਤ ੇਿਸਰਫ ਸ਼ਬਦ "ਸੇਲ" ਜ� 

"ਸਪੈਸ਼ਲ" ਹੀ ਵਰਤ।ੋ 
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ਨਾ ਕਰਨ ਵਾਲੀਆਂ ਗੱਲ� 

• "ਰੈਗੂਲਰ ਪ�ਾਈਸ" ਜ� "ਆਰਡੀਨਰੀ ਪ�ਾਈਸ" ਨੰੂ "ਮੈਨੂਫੈਕਚਰਰ ਦੀ ਸੁਝਾਈ ਿਲਸਟ ਪ�ਾਈਸ" ਨਾਲ ਰਲ਼ ਗੱਡ ਨਾ 

ਹੋਣ ਿਦਓ, ਉਹ ਇਕੋ ਚੀਜ਼ ਨਹ� ਹੰੁਦੀਆ।ਂ 

• "ਿਨਯਮਕ ਕੀਮਤ" ਜ� "ਸਾਧਾਰਨ ਕੀਮਤ" ਨੰੂ ਇਸ਼ਿਤਹਾਰਬਾਜ਼ੀ ਲਈ ਨਾ ਵਰਤੋ ਜੇ ਉਹ ਵਸਤ ਲੰਮੇ ਸਮ� ਤ� ਉਸ 

ਕੀਮਤ `ਤੇ ਨਾ ਵੇਚੀ ਗਈ ਹੋਵੇ ਜ� ਉਸ ਵਸਤ ਦੀ ਕਾਫੀ ਵੱਡੀ ਿਗਣਤੀ ਉਸ ਕੀਮਤ `ਤੇ ਨਾ ਵਚੇੀ ਜਾ ਚੁੱ ਕੀ ਹੋਵ।ੇ 

• ਇਹ ਵੀ ਪੱਕਾ ਕਰੋ ਿਕ ਤੁਸ� ਕੋਈ "ਸੇਲ" ਲੰਮੇ ਸਮ� ਲਈ ਚਲਦੀ ਨਾ ਰੱਖੋ ਅਤ ੇਨਾ ਹੀ ਹਰ ਹਫਤੇ ਉਸ ਨੰੂ ਦੁਹਰਾਓ। 

• ਿਕਸੇ ਵਸਤ ਜ� ਸੇਵਾ ਦੀ ਕੀਮਤ ਇਸ ਲਈ ਨਾ ਵਧਾਓ ਿਕ ਮੁਫਤ ਿਦੱਤੀਆਂ ਵਸਤ� ਜ� ਸੇਵਾਵ� ਤ� ਪਏ ਘਾਟੇ ਨੰੂ ਪੂਰਾ 

ਕੀਤਾ ਜਾ ਸਕੇ। 

• ਿਕਸੇ ਵੀ ਵਸਤ ਜ� ਸੇਵਾ ਵਾਸਤੇ ਅਿਜਹੇ ਦਾਅਵ ੇਕਰਨ ਤ� ਸੰਕੋਚ ਕਰੋ ਜੋ ਤੁਸ� ਸਾਬਤ ਨਾ ਕਰ ਸਕੋ ਭਾਵ� ਤੁਸ� ਉਨ� � ਨੰੂ 

ਠੀਕ ਸਮਝਦੇ ਹੋਵ।ੋ 

• ਵਸਤ ਨੰੂ ਇਸ਼ਤਹਾਰੀ ਕੀਮਤ ਤ� ਵੱਧ `ਤੇ ਨਾ ਵੇਚੋ। 

• ਯਾਦ ਰੱਖੋ ਜਦ� ਤੁਸ� ਕੋਈ ਮੁਕਾਬਲਾ ਕਰਵਾ ਰਹੇ ਹੋਵੋ ਤ� ਉਸ ਦੇ ਇਨਾਮ� ਨੰੂ ਵੰਡਣ ਿਵਚ ਦੇਰੀ ਨਾ ਕਰੋ 

• ਿਲਖਤੀ ਸੂਖਮ ਵਾਅਦਾ ਛੱਡਣ ਤ� ਗੁਰੇਜ਼ ਕਰੋ। ਜੇ ਤੁਸ� ਵਾਅਦਾ ਛੱਡਣਾ ਵਰਤੋ ਤ� ਇਸ ਗੱਲ ਨੰੂ ਯਕੀਨੀ ਬਣਾਓ ਿਕ 

ਇਸ਼ਤਹਾਰ ਦਾ ਸੁਨ� ਹਾ ਅਤ ੇ ਵਾਅਦਾ ਛੱਡਣਾ ਗਲਤ ਨਾ ਹੋਣ। 

• ਇਸ਼ਿਤਹਾਰਬਾਜ਼ੀ ਿਵਚ ਅਿਜਹੇ ਸ਼ਬਦ ਜ� ਵਾਕਅੰਸ਼ ਨਾ ਵਰਤ ੋਿਜਹੜੇ ਬੇਅਰਥੇ ਹੋਣ ਜ� ਆਮ ਿਵਅਕਤੀ ਨੰੂ ਸਾਫ 

ਸਮਝ ਨਾ ਪ�ਦੇ ਹੋਣ। 
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